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e ‘European Agricultural Fund for Rural Development’ (EAFRD

Konsulentvurdering af deltagende landmaend i Styrket Konkurrenceevne

Hvordan vil du kort beskrive landmanden?

Landmanden er en dygtig handveerker, der er sammen med sin aegtefeelle driver en hgjt respek-
teret virksomhed.

Hvorfor er han valgt til projektet?

Landmanden har en hgj geeld — men evner at servicere denne hgje geeld via hgj ydelse, der for-
planter sig til et godt afkast.

Hvad er Landmandens tre staerkeste sider (uddyb gerne)?

Velovervejet

Stor grad af medarbejder-involvering

Rader over et tip-top moderne staldanleeg.

Hvad er de starste udfordringer pa bedriften?

Stor geeld med kortrentelan betyder stor falsomhed over for rentestigninger.

Virksomheden kan veere sveer at seelge, da keber vil sgge at presse prisen trods de fine staldfaci-
liteter.

Hvad kendetegner landmandens strategi?

Vil have en stor, moderne bedrift og er til stadighed pa udkig efter kgb af jord, der kan forbedre
harmonien.

Hvordan leder landmanden sin bedrift?

Ledelse sammen med aegtefeelle og gennem medarbejder-involvering.

Gardrad med kveegradgiver, ekstern gkonomi-radgiver og landbrugmaegler.

Hvor meget radgivning bruger landmanden og hvilke krav stiller han til radgivningen?
Full-line LMO radgivning — gnsker gode radgivere tilknyttet og med god kemi.

Er der andre ting du mener, er relevante at naevne i forbindelse med denne landmand?
Yderst praesentabel virksomhed.

Yderst sympatisk par, der er feelles om driften.

Udvidelsesmuligheder, da produktionen ligger midt i arealet og med god afstand til naboer.


http://europa.eu/legislation_summaries/agriculture/general_framework/l60032_en.htm

